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我国非金融类对外直接投资
上半年同比下降五成多

商务部新闻发言人姚坚15日说，今年
上半年，我国非金融类对外直接投资124亿
美元，同比下降51.7%，但目前有一批大项目
正在协商中，全年对外投资的总体形势仍然
乐观。

姚坚表示，今年以来我国对外投资主要
呈现以下特点：一是境外设立企业数量增长
较快。上半年，经商务部核准设立的境外企
业907家，同比增长43.5%。二是投资主体
多元化，各类企业积极性不断提高。上半年，
经核准的1亿美元以上境外投资项目共计
13个。三是以获取技术和营销网络为目的的
并购类境外投资成为新亮点。四是管理体制
改革效果明显。5月1日正式实行的《境外
投资管理办法》，下放审批权限，简化审核程
序，作用明显。

此外，据商务部统计，今年上半年，我国
对外承包工程完成营业额321.8亿美元，同
比增长52%。对外劳务合作完成营业额41.5
亿美元，同比增长11.6%。 （雷 敏）
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一个只有高中文化，今年才25岁的小伙
子，四年前靠攒下的生活费涉足股市。
四年来，他前后投入股市的钱总共只有9.5

万元，可截至7月15日，他的账户市值已经滚
至102万余元，狂赚10倍不止！这个没有正式
工作，标准的“宅男”，他能有什么炒股秘诀？

这个小伙叫姚成文，出生在1984年8月，
高中毕业以前一直在增城读书，父母在增城做
装饰木板的小买卖。“我爸妈在1998年就开始
炒股了。”小姚说，也许是家庭环境的原因，他
很早便开始接触股票，也时不时帮爸妈进行股
票买卖。
2005年8月8日，小姚正式涉足股海，将

自己省下的4.8万元生活费一股脑地投进去。
到2006年10月最后一次往股市里注资，他总
共往里投了9.5万元。
7月15日，记者在小姚的出租屋看到了他

这几年的交易打印单。在打印单的最后一行，市
值数字定格在了102.1250万元。拿着交易单，
小姚笑着说，“放在今年初，我也想不到会涨到
一百万。”今年的第一个交易日，小姚的账户上
只有约40万元，这个数字和2007年底的时候
基本持平。也就是说，今年这半年多时间，他的
账户翻了2.5倍！
“我从不看股评，也很少选专家推荐的个

股，那些被推荐的几乎都会跌。”小姚说，他一
般就是查看相关信息，但从不和股友交流。他
说，自己前两年还多是中期操作，而这两年都是
炒短线。买入的多是那些价位低、公司规模小的
股票，但具体选哪只还要靠个人判断。

小姚对未来还没有什么打算，“等账户里
的钱涨到300万的时候，”他打算那时可以取
出一部分钱，用来买房或者开一家网店。在他的
“如意算盘”中，这还要至少两年时间。

（石善伟）

无糖食品店!藏"着大商机

现代食品的高糖高能量，使高血糖病
人和健康意识强的人群对其退避三舍，但
“想吃又不敢吃”的心理，也是这些人普遍
存在的苦恼。于是，有人嗅到了其中的商
机，无糖食品应运而生。无糖食品店与普通
零食店不同，它向顾客传播的是一种健康
理念，满足顾客对健康的心理需求，远比单
纯推销无糖食品本身更能吸引人气。

创业者多医师药师

开这种健康食品专卖店，有医学专业
背景的创业者，往往更容易上手。在大型国
企做了多年护士和药师的冯轶，就转行开
起了无糖食品专营店。两个月前，她同时开
起了网店和实体店面，主营无糖食品，成为
全国第一家整合性无糖食品专卖店。据了
解，开无糖食品店的创业者，大部分是医学
专业出身，还有很多人是家里有糖尿病病
人，为了照顾病人而开店的。

年轻人是购买主力

开店两个月，冯小姐发现，虽然高血糖
病人集中在中老年人群体，但购买的人却

以中青年为主，因为中老年人往往比较节
俭，舍不得花钱，而年轻人反而是购买的主
力。无高血糖的人群，出于自身保持健康和
减肥、赠送亲人朋友的需要，也成为无糖食
品的顾客。这种情况在节假日表现的非常
明显，每逢节假日，无糖食品的销售可以比
平时翻倍，无糖礼盒也非常畅销。

平价零食最畅销

无糖食品有很多种类，包括了无糖饼
干、无糖糖果、无糖冲饮、无糖月饼、无糖主
食、无糖保健食品等等。冯小姐称，零食类
的无糖饼干、无糖糕点和炒菜用糖最畅销，
无糖冲饮也颇受欢迎。

从顾客的心理来看，价格相对低廉的
商品还是比较受欢迎，一般价格不高于80
元的商品顾客都最能接受，但相对来说，十
几元的中低价位更受欢迎。同样一包粥，
“一种是22.5元鸡肉粥，一种是9.9元的方
便粥，他们更容易接受 9.9元的”，冯小姐
说。当然，这还要视一个城市的消费水平而
定。

（詹丽冬）
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